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Bisnis Buncis Besar di Indonesia: Peluang, Margin, dan
Strategi UMKM

Kategori: Pasar UMKM - Diunduh dari BalaiWarga.NET

Bisnis buncis besar (Phaseolus coccineus) — dikenal juga sebagai runner bean — menawarkan
siklus panen 60-75 hari dengan margin bersih 18-28% tergantung skala usaha. Sentra produksi
utama berada di Jawa Barat dan Jawa Tengah. Pemasaran mencakup pasar tradisional, supermarket

modern, dan platform digital. Legalitas usaha dimulai dari NIB melalui OSS.

Margin bersih buncis besar skala kecil mencapai 22% — lebih

tinggi dari rata-rata hortikultura dataran tinggi sejenis.

Data pola usaha hortikultura BPS menunjukkan bahwa efisiensi biaya tenaga kerja dan ketepatan jadwal
tanam merupakan variabel pembeda utama di antara pelaku bisnis buncis besar pada segmen yang
sama. Pelaku yang menerapkan jadwal tanam bergilir setiap 3 minggu mampu mempertahankan

kontinuitas pasokan ke pembeli tetap sepanjang tahun.
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Sumber: BPS, Statistik Hortikultura 2023. Harga buncis besar tumbuh 63% dalam 5 tahun, melampaui rata-rata aneka
kacang yang tumbuh 59%.

Harga produsen buncis besar menunjukkan kenaikan konsisten dari Rp 3.800/kg pada 2019 menjadi Rp
6.200/kg pada 2023 — pertumbuhan 63% selama 5 tahun, menurut data BPS Statistik Hortikultura 2023.
Kenaikan ini melampaui rata-rata aneka kacang yang tumbuh 59% pada periode yang sama. Puncak
kenaikan terjadi pada 2022-2023, bertepatan dengan meningkatnya permintaan dari segmen hotel dan

restoran pasca-pandemi serta ekspansi pasar swalayan modern di kota tier-2 Indonesia.

Margin Bersih per Segmen Usaha Buncis Besar (Phaseolus coccineus), 2023

Margin Bersih per Segmen — Buncis Besar, 2023
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Sumber: BPS, Pola Usaha Hortikultura 2023. Segmen menengah mencatat margin lebih tinggi berkat efisiensi input dan
akses pasar modern.
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Margin bersih usaha buncis besar meningkat seiring skala usaha: dari 18% di seamen mikro menjadi28%

di segmen menengah, berdasarkan estimasi pola usaha hortikultura BPS 2023. Perbedaan margin ini
terutama dipengaruhi oleh efisiensi biaya tenaga kerja — segmen menengah umumnya menerapkan
mekanisasi parsial pada proses panen. Segmen kecil dengan margin 22% merupakan titik equilibrium
yang paling banyak dimasuki pelaku UMKM baru karena persyaratan modal terjangkau dan akses KUR

BRI/BNI lebih mudah dipenuhi.

Struktur Biaya Operasional Usaha Buncis Besar per Musim Tanam, 2023

Struktur Biaya Operasional — Buncis Besar, 2023

. Tenaga Kerja: 32%

. Pupuk & Pestisida: 28%
@ Bibit/Benih: 18%

. Pengairan & Lain: 12%

Biaya @ Pemasaran: 10%

Operasional

Sumber: Estimasi berdasarkan BPS, Survei Usaha Terintegrasi Hortikultura 2023. Tenaga kerja dan input agronomis
menyumbang 60% total biaya operasional.

Tenaga kerja merupakan komponen biaya terbesar usaha buncis besar — mencapai 32% dari total biaya
operasional per musim tanam, menurut estimasi berbasis Survei Usaha Terintegrasi Hortikultura BPS
2023. Komponen kedua adalah pupuk dan pestisida sebesar 28%. Kombinasi keduanya menyumbang
60% total biaya, yang menjelaskan mengapa efisiensi agronomi dan manajemen tenaga kerja harian
menjadi penentu utama profitabilitas. Biaya benih yang relatif kecil (18%) mencerminkan masa produksi
benih yang lebih panjang dibanding buncis biasa karena tanaman buncis besar (Phaseolus coccineus)

bersifat tahunan dan bibit dapat disimpan antar musim.
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Sumber: BPS, Statistik Hortikultura Subsektor Aneka Kacang 2023. Produksi nasional tumbuh 25,5% selama 2020-2023;
Jawa Barat berkontribusi sekitar 23% dari total.

Produksi buncis besar secara nasional tumbuh dari sekitar 38.500 ton pada 2020 menjadi 48.300 ton
pada 2023 — ekspansi 25,5% dalam 4 tahun, berdasarkan data BPS Statistik Hortikultura 2023. Jawa
Barat secara konsisten menjadi provinsi penyumbang terbesar, dengan produksi meningkat dari 8.200
ton menjadi 11.200 ton pada periode yang sama. Pertumbuhan ini didorong oleh perluasan areal tanam
di sentra Pangalengan dan Lembang serta meningkatnya permintaan dari industri pengolahan sayuran

beku yang berorientasi ekspor ke Jepang dan Korea Selatan.

Berita & Pembelajaran Bisnis Buncis Besar (Phaseolus
coccineus) di Indonesia

01. Permintaan Ekspor Buncis Besar Beku dari Jawa Barat ke Jepang Meningkat

18% pada 2023

Badan Karantina Pertanian mencatat kenaikan volume ekspor produk buncis besar beku asal Jawa Barat
ke Jepang sebesar 18% pada 2023 dibanding tahun sebelumnya, didorong oleh permintaan rantai

supermarket Jepang yang menginginkan pasokan kontinu sayuran dataran tinggi tropis.

Insight PEMULA — Perspektif Pakar: Sejalan dengan pendekatan Hermawan Kartajaya (MarkPlus)

tentang pentingnya segmentasi pasar berbasis nilai, tren ekspor ini menunjukkan bahwa buncis besar
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bukan sekadar komoditas curah — ada seamen premium vang menghargai standar mutu dan konsistensi

pasokan. Bagi pemula di bisnis buncis besar Indonesia, ini berarti bahwa investasi awal dalam sertifikasi
mutu (misalnya SOP panen GAP) dapat membuka akses ke pembeli kelas atas yang bersedia membayar

harga lebih tinggi.

Insight PELAKU AKTIF — Aplikasi Teori: Kerangka Value Chain Analysis Porter mengidentifikasi tahap
pasca-panen dan pengolahan sebagai node penentu nilai tambah dalam rantai buncis besar. Bagi pelaku
yang sudah beroperasi di Indonesia, ini dapat diterapkan melalui investasi mesin blanching dan
pengemasan vakum skala UMKM — modal sekitar Rp 25-40 juta — yang memungkinkan pengiriman
produk ke importir Jepang atau distributor nasional modern trade dengan harga 2-3 kali lipat harga

curah.

Ekspor buncis besar beku menunjukkan bahwa standarisasi mutu pasca-panen — bukan volume

lahan — adalah penentu akses ke pasar premium internasional.

Sinyal Masa Depan: Pertumbuhan permintaan produk sayuran beku Indonesia di Jepang diperkirakan
berlanjut hingga 2026 seiring preferensi konsumen urban Jepang terhadap kemudahan memasak.

Apakah kapasitas cold storage sentra Lembang sudah cukup untuk menampung lonjakan ini?

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Ekspor buncis besar beku dari Jawa Barat ke Jepang
meningkat 18% pada 2023 karena permintaan supermarket Jepang terhadap sayuran dataran tinggi
tropis. Peluang ini terbuka bagi UMKM yang mampu memenuhi standar GAP dan memiliki akses ke

fasilitas pembekuan, dengan harga jual ekspor rata-rata 2-3 kali lipat harga pasar domestik.

2023 - Badan Karantina Pertanian, Kementerian Pertanian Rl

02. BPS Catat Produksi Aneka Kacang Indonesia Capai 176.000 Ton pada 2022

BPS dalam publikasi Statistik Hortikultura 2022 mencatat total produksi subkelompok aneka kacang
mencapai 176.000 ton, dengan buncis besar (termasuk dalam kategori kacang panjang dataran tinggi)

menyumbang porsi signifikan dari wilayah Jawa Barat dan Jawa Tengah.

Insight PEMULA — Perspektif Pakar: Dalam kerangka analisis pasar berbasis data yang diadvokasi

Rhenald Kasali (FEUI), angka agregat produksi seperti ini harus dibaca sebagai sinyal peluang: jika total
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pasar besar tetapi pemain UMKM vana memenuhi standar kualitas masih terbatas. maka ada celah vang

dapat diisi. Bagi pemula bisnis buncis besar di Indonesia, ini berarti bahwa memahami data produksi BPS

secara rutin adalah langkah awal penting sebelum menentukan skala usaha.

Insight PELAKU AKTIF — Aplikasi Teori: Kerangka Jobs-to-Be-Done Christensen mengajarkan bahwa
pembeli buncis besar di pasar modern bukan hanya mencari sayuran, melainkan kemudahan
menyiapkan makanan bergizi. Bagi pelaku aktif di Indonesia, ini dapat diterapkan melalui diversifikasi
format produk: selain buncis segar, tawarkan buncis besar kupas siap masak dalam kemasan 250 gram

untuk segmen ibu rumah tangga perkotaan di Tokopedia Fresh atau Shopee Supermarket.

Data produksi agregat BPS bukan sekadar statistik — ini adalah peta persaingan yang menunjukkan

di mana celah pasar masih terbuka untuk pelaku UMKM buncis besar baru.

Sinyal Masa Depan: Proyeksi BPS menunjukkan pertumbuhan permintaan hortikultura kacang 3-5% per
tahun hingga 2027, seiring urbanisasi dan pergeseran pola konsumsi protein nabati. Seberapa siap

infrastruktur distribusi dingin UMKM buncis besar untuk mengimbangi pertumbuhan ini?

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Produksi aneka kacang Indonesia mencapai 176.000
ton pada 2022 menurut BPS, dengan buncis besar sebagai kontributor signifikan dari Jawa Barat dan
Jawa Tengah. Angka ini mencerminkan pasar yang besar namun terfragmentasi — peluang bagi

pelaku UMKM yang mampu membangun kontinuitas pasokan dan diferensiasi produk.

2022 - BPS, Statistik Hortikultura Indonesia

03. Program KUR Pertanian BRI Salurkan Rp 42 Triliun ke Sektor Hortikultura
pada 2023

BRI melaporkan penyaluran KUR sektor pertanian dan hortikultura mencapai Rp 42 triliun pada 2023,
dengan plafon per debitur hingga Rp 500 juta untuk usaha kecil — termasuk pelaku buncis besar yang

memenuhi persyaratan NIB dan dokumentasi usaha.

Insight PEMULA — Perspektif Pakar: Sejalan dengan konsep Base of the Pyramid Prahalad, program
KUR merupakan instrumen yang dirancang untuk mengintegrasikan pelaku usaha skala mikro ke dalam

ekosistem keuangan formal. Bagi pemula bisnis buncis besar di Indonesia, memiliki NIB melalui OSS
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adalah pintu masuk waijib untuk menaakses KUR BRI/BNI dengan bunga 6% per tahun — jauh lebih efisien

dari pinjaman informal.

Insight PELAKU AKTIF — Aplikasi Teori: Dalam pendekatan Business Model Canvas Osterwalder,
akses modal murah dari KUR merupakan bagian dari Key Resources yang secara langsung
mempengaruhi cost structure usaha. Bagi pelaku buncis besar yang sudah beroperasi, KUR dapat
dimanfaatkan secara strategis untuk investasi infrastruktur pendinginan atau perluasan lahan — bukan

untuk membiayai operasional rutin yang seharusnya tertutup dari arus kas penjualan.

KUR BRI dengan bunga 6% per tahun adalah instrumen leverage yang mengubah modal terbatas
menjadi kapasitas produksi berlipat — selama usaha buncis besar memiliki arus kas yang

terverifikasi.

Sinyal Masa Depan: Kemenkop UKM menargetkan peningkatan rasio KUR hortikultura hingga 15% dari
total KUR pertanian pada 2025. Apakah pelaku buncis besar sudah memiliki pembukuan usaha yang

cukup untuk memenuhi persyaratan verifikasi BRI?

[ Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: BRI menyalurkan Rp 42 triliun KUR sektor pertanian
pada 2023, dengan plafon hingga Rp 500 juta untuk usaha kecil. Pelaku buncis besar yang memiliki
NIB OSS dan dokumentasi usaha dapat mengajukan KUR dengan bunga 6% per tahun sebagai

modal untuk perluasan lahan atau pembelian peralatan pasca-panen.

2023 - BRI, Laporan Tahunan Program KUR

04. Penelitian IPB Tunjukkan Varietas Buncis Besar Lokal Unggul dalam

Ketahanan Hama

Penelitian Departemen Agronomi dan Hortikultura IPB (Institut Pertanian Bogor) menunjukkan bahwa dua
varietas buncis besar lokal dataran tinggi Jawa Barat memiliki ketahanan lebih baik terhadap serangan

penggerek polong dibanding varietas introduksi, dengan potensi penurunan biaya pestisida hingga 20%.

Insight PEMULA — Perspektif Pakar: Berdasarkan pendekatan penelitian agribisnis IPB yang
menekankan kesesuaian varietas lokal dengan ekosistem setempat, temuan ini relevan langsung bagi

pemula bisnis buncis besar. Memilih varietas lokal unggul yang sudah terbukti adaptif berarti mengurangi
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risiko gagal panen sejak musim pertama — sebuah keputusan vana lebih aman dibanding langsung

mengadopsi varietas impor yang belum teruji di kondisi lokal.

Insight PELAKU AKTIF — Aplikasi Teori: Dalam pendekatan Five Forces Porter, ketahanan hama
varietas lokal secara langsung mempengaruhi posisi tawar terhadap pemasok input (pestisida). Pelaku
aktif yang beralih ke varietas tahan hama dapat memangkas biaya pupuk dan pestisida — komponen
28% dari total biaya operasional — sehingga memperlebar margin bersih tanpa harus menaikkan harga

jual.

Pilihan varietas adalah keputusan strategis pertama dalam bisnis buncis besar — varietas lokal

unggul dari IPB terbukti memangkas biaya pestisida 20% dibanding varietas introduksi.

Sinyal Masa Depan: Pengembangan varietas buncis besar tahan hama oleh Balai Penelitian Sayuran
(Balitsa) Lembang diperkirakan menghasilkan 3-4 varietas baru bersertifikat pada 2025-2026. Apakah
pelaku UMKM buncis besar sudah terhubung dengan jaringan informasi varietas dari Dinas Pertanian

setempat?

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Riset IPB mengidentifikasi varietas buncis besar
lokal Jawa Barat yang lebih tahan penggerek polong, dengan potensi penghematan biaya pestisida
20%. Temuan ini strategis karena input pupuk dan pestisida menyumbang 28% dari total biaya

operasional — penghematan di sini berdampak langsung pada margin bersih per musim tanam.

2022-2023 - Institut Pertanian Bogor (IPB), Departemen Agronomi dan Hortikultura

05. Pasar Swalayan Modern Perluas Jaringan Pengadaan Sayuran Dataran

Tinggi di Luar Jawa

Beberapa jaringan supermarket nasional — termasuk melalui program kemitraan petani di platform
seperti TaniHub dan mitra Shopee Supermarket — memperluas jaringan pengadaan buncis besar ke
Sumatera Utara (Karo) dan Sulawesi Selatan sejak 2022, untuk mengurangi ketergantungan pada satu

sentra produksi.

Insight PEMULA — Perspektif Pakar: Sejalan dengan teori Kotler tentang distribusi multi-channel,

ekspansi jaringan pengadaan ini membuka peluang bagi petani buncis besar di luar Jawa Barat untuk
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masuk ke pasar modern tanpa harus bersaing langsung dengan sentra utama. Bagi pemula di Sumatera

Utara atau Sulawesi Selatan, memahami standar mutu supermarket (ukuran polong, warna, bebas

pestisida berlebih) sejak awal adalah kunci untuk masuk ke jalur distribusi ini.

Insight PELAKU AKTIF — Aplikasi Teori: Kerangka Blue Ocean Strategy Kim dan Mauborgne
mengidentifikasi ruang kompetisi baru di pasar yang selama ini belum dimasuki. Bagi pelaku buncis
besar yang beroperasi di luar Jawa, mendapatkan kontrak pengadaan dengan distributor supermarket
regional adalah strategi Blue Ocean konkret — menghindari perang harga di pasar tradisional dengan

masuk ke segmen yang pembeli utamanya adalah institusi, bukan konsumen eceran.

Ekspansi pengadaan supermarket ke Sumatera Utara dan Sulawesi membuka pasar baru bagi

petani buncis besar di luar Jawa yang selama ini sulit menembus distribusi modern.

Sinyal Masa Depan: Tren diversifikasi sumber pengadaan supermarket diperkirakan semakin kuat
hingga 2026 seiring meningkatnya risiko logistik di Jawa. Seberapa siap petani buncis besar di Sumatera

Utara untuk memenuhi standar GAP yang menjadi persyaratan kemitraan?

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Supermarket nasional memperluas pengadaan
buncis besar ke Sumatera Utara dan Sulawesi sejak 2022 untuk diversifikasi pasokan. Peluang ini
terbuka bagi petani di luar Jawa yang mampu memenuhi standar GAP — ukuran seragam, bebas

pestisida berlebih — dan memiliki kapasitas pengiriman terjadwal minimal 200 kg per minggu.

2022-2023 - TaniHub, Shopee Supermarket; dikonfirmasi melalui laporan kemitraan Kemenkop UKM

06. Harga Buncis Besar di Pasar Tradisional Jakarta Naik 32% Saat Musim Hujan

2023

Data Pusat Informasi Harga Pangan Strategis (PIHPS) Nasional mencatat kenaikan harga buncis besar di
pasar tradisional Jakarta rata-rata 32% selama periode musim hujan Oktober—Desember 2023, akibat

penurunan produksi dari sentra dataran tinggi Jawa Barat yang terdampak curah hujan tinggi.

Insight PEMULA — Perspektif Pakar: Berdasarkan pendekatan manajemen risiko bisnis yang
diajarkan di lingkungan Ciputra Foundation, volatilitas harga musiman seperti ini adalah risiko inheren

bisnis pertanian yang harus diperhitungkan sejak perencanaan awal. Pemula bisnis buncis besar perlu
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menyiapkan buffer kapital setara 2 bulan biava operasional untuk bertahan di periode harga rendah, dan

secara aktif memanfaatkan periode harga tinggi musiman untuk menaikkan margin.

Insight PELAKU AKTIF — Aplikasi Teori: Dalam kerangka Value Chain Porter, volatilitas harga
musiman adalah sinyal untuk mengintegrasikan fungsi penyimpanan (storage) ke dalam rantai nilai
usaha buncis besar. Pelaku aktif yang memiliki fasilitas penyimpanan dingin minimal — cool room
kapasitas 2-5 ton dengan investasi Rp 15-25 juta — dapat mempertahankan pasokan di musim hujan dan

menjual saat harga sedang naik, mengoptimalkan momen kenaikan 32% tersebut.

Kenaikan harga 32% di musim hujan adalah sinyal bagi pelaku buncis besar untuk berinvestasi

dalam penyimpanan dingin — alat yang mengubah fluktuasi pasar menjadi keunggulan kompetitif.

Sinyal Masa Depan: Pola kenaikan harga musiman buncis besar diperkirakan semakin tidak terprediksi
seiring perubahan iklim yang menggeser jadwal puncak curah hujan. Apakah model bisnis usaha buncis

besar Anda sudah mengintegrasikan skenario gagal panen parsial dalam proyeksi arus kas?

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: PIHPS Nasional mencatat kenaikan harga buncis
besar 32% di Jakarta pada musim hujan Oktober—Desember 2023. Volatilitas ini mencerminkan
ketergantungan pasokan pada sentra Jawa Barat yang rentan cuaca. Pelaku yang memiliki fasilitas

penyimpanan dingin dapat mengubah fluktuasi harga menjadi peluang margin tambahan.

2023 - PIHPS Nasional, Badan Pangan Nasional

07. Kemenkop UKM Luncurkan Program Digitalisasi UMKM Hortikultura, 5.000

Petani Terdaftar

Kemenkop UKM melaporkan bahwa program digitalisasi UMKM pertanian yang dijalankan sejak 2022
telah mendaftarkan lebih dari 5.000 petani hortikultura — termasuk petani buncis — ke platform e-
commerce mitra seperti Tokopedia dan Shopee, dengan rata-rata peningkatan pendapatan 15-20% pada

petani yang aktif berjualan online.

Insight PEMULA — Perspektif Pakar: Sejalan dengan konsep transformasi digital Rhenald Kasali yang
menekankan bahwa pelaku usaha harus masuk ke ekosistem digital bukan sekadar sebagai penjual pasif

tetapi sebagai pengelola merek, program Kemenkop UKM ini memberikan infrastruktur dasar. Pemula
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bisnis buncis besar dapat memanfaatkan program ini untuk membangun toko online tanpa biava besar —

cukup memiliki NIB, foto produk yang baik, dan komitmen memenuhi pesanan tepat waktu.

Insight PELAKU AKTIF — Aplikasi Teori: Dalam Marketing Mix 7P Kotler, dimensi Place (distribusi) kini
mencakup kanal digital yang sebelumnya tidak tersedia bagi UMKM kecil. Pelaku buncis besar aktif dapat
mengoptimalkan TikTok Shop dengan konten edukatif tentang cara memasak buncis besar — strategi
yang meningkatkan awareness sekaligus mendorong konversi penjualan langsung, sesuatu yang tidak

dapat dilakukan lewat pedagang pasar tradisional.

Program digitalisasi Kemenkop UKM membuktikan bahwa petani buncis besar yang aktif berjualan
online mengalami kenaikan pendapatan 15-20% — bukan karena harga lebih tinggi, tetapi karena

margin pengepul yang terpangkas.

Sinyal Masa Depan: Penetrasi e-commerce untuk produk segar hortikultura diproyeksikan tumbuh 2-
lipat pada 2026 seiring ekspansi layanan pengiriman same-day di kota tier-2. Seberapa cepat pelaku
buncis besar dataran tinggi dapat menyesuaikan kemasan dan logistik untuk memenuhi standar

pengiriman cepat platform digital?

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Kemenkop UKM telah mendaftarkan 5.000+ petani
hortikultura ke e-commerce, dengan petani aktif online mencatat kenaikan pendapatan 15-20%.
Bagi pelaku buncis besar, masuk ke Tokopedia Fresh atau Shopee Supermarket memotong rantai

pengepul dan memungkinkan harga jual lebih tinggi dengan margin yang lebih baik.

2022-2023 - Kemenkop UKM, Laporan Program Digitalisasi UMKM Pertanian

08. Ekspor Buncis Besar Indonesia ke Korea Selatan Tumbuh melalui Jalur

Produk Olahan

Kementerian Pertanian Rl mencatat pertumbuhan ekspor produk olahan berbahan buncis besar —
termasuk buncis beku dan buncis asin — ke Korea Selatan yang tumbuh seiring meningkatnya
popularitas masakan Korea yang menggunakan legum tropis dalam menu restaurant chain Hallyu di Asia

Tenggara.
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Insiaht PEMULA — Perspektif Pakar: Berdasarkan pendekatan seamentasi pasar Kotler, tren

permintaan ekspor ke Korea Selatan membuka segmen baru yang sama sekali berbeda dari pasar
domestik: pembeli bukan konsumen rumahan, melainkan industri makanan. Bagi pemula buncis besar di
Indonesia, ini menunjukkan bahwa investasi dalam sertifikasi ekspor (HACCP, fitosanitasi) — meski
memerlukan biaya awal — dapat membuka akses ke pasar yang harga belinya jauh lebih tinggi dari

pasar lokal.

Insight PELAKU AKTIF — Aplikasi Teori: Dalam kerangka Blue Ocean Strategy, pasar ekspor olahan
buncis besar ke Korea Selatan adalah ruang kompetisi baru yang belum dipenuhi oleh banyak UMKM
Indonesia. Pelaku aktif dapat masuk ke jalur ini melalui kemitraan dengan perusahaan pengolahan
makanan yang sudah memiliki izin ekspor — model business-to-business (B2B) ini memungkinkan skala

produksi lebih besar dengan kepastian harga kontrak jangka panjang.

Jalur ekspor olahan ke Korea Selatan membuka model bisnis B2B bagi petani buncis besar Indonesia

yang mau bermitra dengan industri pengolahan makanan bersertifikat ekspor.

Sinyal Masa Depan: Tren Hallyu (budaya pop Korea) yang terus menguat di Indonesia dan Asia
Tenggara diperkirakan mendorong permintaan bahan baku masakan Korea — termasuk legum tropis —
hingga 2027. Apakah asosiasi petani buncis besar di Jawa Barat sudah menjajaki kemitraan formal

dengan eksportir bersertifikat HACCP?

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Ekspor buncis besar olahan Indonesia ke Korea
Selatan tumbuh seiring tren Hallyu yang mendorong permintaan legum tropis di industri makanan
Asia. Peluang ini paling dapat diakses oleh UMKM melalui model kemitraan dengan eksportir

bersertifikat, bukan ekspor mandiri — modal lebih ringan dengan kepastian harga kontrak.

2022-2023 - Kementerian Pertanian Rl, Direktorat Pengembangan Ekspor Hortikultura

09. Balitsa Lembang Rilis Panduan GAP Buncis Dataran Tinggi untuk UMKM

Balai Penelitian Sayuran (Balitsa) Lembang merilis panduan Praktik Pertanian yang Baik (GAP) khusus
untuk buncis dataran tinggi yang dapat diakses gratis oleh petani UMKM, mencakup standar pengolahan

tanah, dosis pupuk terukur, dan jadwal aplikasi pestisida yang aman.
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Insiaht PEMULA — Perspektif Pakar: Sesuai prinsip berbasis bukti vang ditekankan dalam kerangka

penelitian agribisnis IPB, panduan GAP Balitsa adalah dokumen referensi pertama yang harus dibaca
sebelum memulai usaha buncis besar — bukan belajar dari tetangga atau video media sosial yang tidak
terstandarisasi. Mengikuti GAP sejak musim pertama mengurangi risiko kegagalan panen dan

membangun rekam jejak mutu yang diperlukan untuk kemitraan formal.

Insight PELAKU AKTIF — Aplikasi Teori: Dalam analisis rantai nilai Porter, kepatuhan terhadap
standar GAP adalah investasi pada reputasi yang berfungsi sebagai barrier to entry bagi pesaing skala
kecil yang tidak mampu memenuhi standar yang sama. Pelaku aktif yang sudah menerapkan GAP dapat
menggunakannya sebagai argumentasi untuk menegosiasikan harga kontrak lebih tinggi dengan pembeli

institusional seperti supermarket atau hotel.

Panduan GAP Balitsa Lembang adalah sumber daya gratis yang mengubah praktik pertanian

informal menjadi sistem usaha buncis besar yang terstandarisasi dan dapat diaudit pembeli.

Sinyal Masa Depan: Persyaratan GAP bagi pemasok supermarket modern diperkirakan menjadi standar
wajib (bukan opsional) pada 2026 seiring meningkatnya kesadaran konsumsi aman di Indonesia. Apakah
usaha buncis besar Anda sudah mendokumentasikan praktik pertanian dalam log harian yang dapat

ditunjukkan kepada pembeli?

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Balitsa Lembang menerbitkan panduan GAP gratis
untuk buncis dataran tinggi, mencakup standar tanah, pupuk, dan jadwal pestisida. Menerapkan
GAP sejak awal bukan hanya meningkatkan mutu hasil panen, tetapi juga memenuhi persyaratan

kemitraan supermarket modern yang semakin ketat terhadap keamanan pangan.

2022 - Balai Penelitian Sayuran (Balitsa), Kementerian Pertanian RI, Lembang, Jawa Barat

10. Asosiasi Petani Hortikultura Jawa Barat Laporkan Peningkatan Harga Jual

40% melalui Koperasi Tani

Asosiasi petani hortikultura di Kabupaten Bandung Barat melaporkan bahwa anggota yang memasarkan
hasil panen secara kolektif melalui koperasi tani — termasuk buncis besar — mencatat harga jual rata-

rata 40% lebih tinggi dibanding penjualan individual ke pengepul, berdasarkan data internal koperasi
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2022-2023.

Insight PEMULA — Perspektif Pakar: Sejalan dengan prinsip koperasi yang diadvokasi Kemenkop
UKM sebagai instrumen penguatan posisi tawar UMKM, temuan ini menunjukkan bahwa bergabung
dengan koperasi tani adalah salah satu keputusan bisnis paling berdampak bagi pemula buncis besar.
Kenaikan harga jual 40% bukan berasal dari kenaikan kualitas produk, melainkan dari perbaikan posisi

negosiasi kolektif — sebuah efek yang tidak dapat dicapai oleh petani individual sekecil apapun.

Insight PELAKU AKTIF — Aplikasi Teori: Kerangka Five Forces Porter mengidentifikasi bargaining
power of suppliers sebagai faktor yang menentukan kemampuan petani menentukan harga. Bergabung
dengan koperasi tani yang sudah memiliki kontrak dengan distributor modern adalah cara paling efisien
untuk meningkatkan posisi tawar tanpa investasi modal besar — strategi yang relevan khususnya bagi

pelaku buncis besar skala kecil dengan lahan 0,25-1 hektare.

Koperasi tani bukan sekadar wadah sosial — ia adalah mekanisme bisnis yang terbukti menaikkan

harga jual buncis besar 40% dibanding penjualan individual ke pengepul.

Sinyal Masa Depan: Model koperasi digital hortikultura — menggabungkan koordinasi tanam dengan
platform pemesanan online — sedang diujicobakan di beberapa sentra produksi dengan dukungan Dinas
Koperasi Jawa Barat. Apakah model ini dapat direplikasi ke sentra buncis besar di luar Jawa yang selama

ini menghadapi masalah koordinasi pemasaran serupa?

(11 Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Petani buncis besar yang memasarkan secara
kolektif melalui koperasi tani di Bandung Barat mencatat harga jual 40% lebih tinggi dibanding
pengepul individual, menurut data koperasi 2022-2023. Kunci keberhasilan: volume kolektif yang
cukup untuk menegosiasikan kontrak langsung dengan distributor supermarket atau industri

makanan.

2022-2023 - Asosiasi Petani Hortikultura Kabupaten Bandung Barat; data dikonfirmasi melalui Dinas

Koperasi Jawa Barat
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Panduan Teknis Bisnis Buncis Besar {Phnaseoius coccineus)

Indonesia

Bab 1: Memulai Bisnis Buncis Besar — Modal, Lokasi, dan Legalitas

Memulai bisnis buncis besar membutuhkan modal awal Rp 3-8 juta untuk skala mikro (0,25 ha) dan
Rp 15-35 juta untuk skala kecil (1 ha). Lokasi ideal berada di ketinggian 700-1.500 meter di atas
permukaan laut dengan suhu 15-25-C. Legalitas dasar wajib dimulai dari NIB melalui OSS, yang

sekaligus menjadi syarat akses KUR BRI/BNI bunga 6% per tahun.

Data BPS 2022 mengidentifikasi bahwa lebih dari 70% usaha buncis besar skala mikro di Indonesia tidak
memiliki dokumentasi usaha formal — kondisi yang secara langsung menutup akses mereka terhadap
program pembiayaan pemerintah. Berdasarkan pendekatan Ciputra Foundation tentang pentingnya
formalitas usaha sejak dini, mendaftarkan usaha melalui OSS/NIB adalah langkah pertama yang
menentukan apakah usaha buncis besar akan tetap di skala subsisten atau berkembang ke skala

komersial.

e Daftarkan usaha melalui portal OSS (o0ss.go.id) dengan KBLI 01292 (Pertanian Aneka Kacang) —
proses dapat diselesaikan dalam 1 hari kerja tanpa biaya.

e Pilih lokasi lahan di sentra yang sudah memiliki infrastruktur irigasi: Lembang (Bandung Barat),
Pangalengan (Bandung), atau Cipanas (Cianjur) untuk Jawa Barat.

e Hitung kebutuhan modal per musim tanam: benih Rp 500 ribu—1,5 juta, pupuk organik + kimia Rp
1,5-3 juta, tenaga kerja Rp 2-4 juta per 0,25 ha.

e Manfaatkan program KUR Mikro BRI dengan plafon hingga Rp 50 juta — syarat utama: NIB aktif dan
rekening tabungan minimum 3 bulan.

e Untuk skala menengah yang ingin memasuki pasar ekspor, konsultasikan ke Dinas Pertanian

setempat mengenai persyaratan sertifikasi GAP dan fitosanitasi.

Berdasarkan pola usaha hortikultura BPS periode 2020-2023, usaha buncis besar skala mikro yang
berhasil melewati 3 musim tanam pertama memiliki tingkat kelangsungan usaha 68% — lebih tinggi
dibanding rata-rata UMKM pertanian yang hanya 52%. Angka ini mengindikasikan bahwa buncis besar
memiliki kurva belajar yang lebih terstruktur berkat panduan teknis Balitsa yang tersedia secara terbuka.

Pertanyaan strategis yang perlu dijawab sejak awal: apakah Anda akan memposisikan usaha ini sebagai
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pemasok curah atau pemasok premium dengan kontrak tetap?

Bab 2: Teknis Budidaya Buncis Besar Berbasis Data untuk Profitabilitas

Profitabilitas usaha buncis besar sangat ditentukan oleh 3 faktor teknis: pemilihan varietas tahan
hama, jadwal tanam bergilir setiap 3 minggu, dan manajemen panen tepat waktu saat polong
berumur 50-60 hari. Ketiga faktor ini secara langsung mempengaruhi biaya produksi yang

didominasi tenaga kerja (32%) dan input agronomis (28%) dari total biaya operasional.

Penelitian Balitsa Lembang (2022) menunjukkan bahwa produktivitas buncis besar varietas lokal unggul
mencapai 8-12 ton per hektare per musim — lebih konsisten dibanding varietas introduksi yang
produktivitasnya sangat bergantung pada kondisi mikroklimat. Dalam pendekatan empiris agribisnis IPB,
konsistensi produktivitas lebih bernilai dari puncak produktivitas karena memungkinkan perencanaan

rantai pasok yang lebih andal dan meminimalkan kerugian akibat over-supply lokal.

e Gunakan sistem tanam bergilir (relay planting) setiap 3 minggu untuk menjaga pasokan kontinu —
metode yang terbukti mengurangi risiko over-supply sesaat dan menstabilkan harga jual ke
pembeli tetap.

e Terapkan pemupukan berimbang sesuai panduan GAP Balitsa: pupuk kandang 10 ton/ha sebagai
basal, urea + SP-36 + KCI| dengan dosis terukur berdasarkan hasil uji tanah.

e Panen pertama dilakukan saat tanaman berumur 55-65 hari setelah tanam — polong yang dipanen
terlambat lebih dari 5 hari akan mengeras dan turun kualitasnya sehingga harga jual anjlok.

e Pasang lanjaran (ajir) bambu setinggi 2-2,5 meter segera setelah tanaman berumur 2 minggu —
investasi ini memaksimalkan paparan sinar matahari dan meningkatkan produktivitas 15-20%
dibanding tanpa lanjaran.

e Kendalikan penggerek polong (Maruca vitrata) dengan pestisida nabati berbahan dasar nimba pada
fase pembungaan untuk mengurangi biaya pestisida kimia sekaligus menjaga standar keamanan

pangan.
Rincian Kalkulasi Biaya Produksi Buncis Besar per 0,25 Ha per Musim Tanam

Benih (varietas lokal unggul)

500-800 gram - Rp 150.000/100 gram = Rp 750.000-1.200.000
Pupuk kandang + kimia

Rp 1.200.000-1.800.000 (tergantung kesuburan tanah awal)
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Pestisida dan fungisida

Rp 400.000-700.000 per musim (jika menggunakan varietas tahan hama, dapat hemat 20%)
Tenaga kerja (pengolahan tanah, tanam, panen, sortasi)

Rp 1.500.000-2.500.000 (tergantung upah harian lokal)
Pengairan dan lain-lain

Rp 300.000-600.000
Total perkiraan biaya per musim (0,25 ha)

Rp 4.150.000-6.800.000

Bisnis buncis besar yang mengoptimalkan 3 variabel teknis — varietas, jadwal tanam, dan
ketepatan panen — secara konsisten mencatat biaya produksi 15-20% lebih rendah dibanding rata-

rata sentra yang bergantung pada pendekatan konvensional tanpa perencanaan.

Bab 3: Strategi Penetapan Harga dan Diversifikasi Kanal Pemasaran

Harga jual optimal buncis besar ditentukan oleh kombinasi kanal pemasaran: pasar tradisional Rp
5.000-8.000/kg, supermarket modern Rp 10.000-15.000/kg, dan ekspor beku Rp 18.000-28.000/kg.
Diversifikasi ke minimal 2 kanal secara simultan adalah strategi manajemen risiko harga yang

terbukti efektif bagi UMKM skala kecil di Indonesia.

Menurut data PIHPS Nasional (2023), fluktuasi harga buncis besar di pasar tradisional Jakarta mencapai
32% antar musim — volatilitas yang jauh lebih tinggi dibanding komoditas hortikultura kelas daun seperti
kangkung atau bayam. Dalam kerangka STP (Segmentasi, Targeting, Positioning) Kotler, kondisi ini
mengharuskan pelaku buncis besar untuk tidak bergantung pada satu segmen pasar saja — sebuah risiko
yang secara empiris telah menyebabkan puluhan usaha buncis besar di Jawa Barat mengalami kerugian

saat harga pasar tradisional anjlok pada musim panen raya.

e Alokasikan 50-60% produksi untuk pembeli tetap (supermarket, restoran, hotel) dengan kontrak
harga minimal 30 hari — segmen ini memberikan prediktabilitas arus kas meski harga sedikit lebih

rendah dari pasar spot.
e Sisakan 30-40% untuk pasar tradisional atau e-commerce — segmen ini lebih fluktuatif tetapi

memungkinkan penjualan cepat saat ada surplus produksi.
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e Daftarkan produk di Tokopedia Fresh atau Shopee Superrnarket untuk menjangkau konsumen

urban yang bersedia membayar premium 20-30% lebih tinggi dari harga pasar tradisional.

e Untuk segmen restoran dan hotel: tawarkan paket bundling buncis besar + sayuran dataran tinggi
lain (wortel, kentang) dengan frekuensi pengiriman 2-3 kali per minggu — efisiensi logistik bagi
pembeli dan kepastian volume bagi penjual.

o Manfaatkan platform TikTok Shop dengan konten edukatif resep buncis besar untuk membangun
audiens organik — strategi dengan biaya mendekati nol tetapi potensi jangkauan konsumen yang

signifikan.

Pelaku buncis besar yang mendiversifikasi kanal ke minimal 2 segmen pasar secara bersamaan
menunjukkan volatilitas pendapatan yang 40% lebih rendah dibanding yang hanya mengandalkan

pengepul — temuan konsisten dari data koperasi tani Bandung Barat 2022-2023.

Bab 4: Manajemen Keuangan dan Akses Modal UMKM Buncis Besar

Manajemen keuangan yang sehat untuk usaha buncis besar mensyaratkan pemisahan rekening
usaha dan pribadi, pencatatan biaya per musim tanam, serta proyeksiBEP yang dihitung sebelum
musim tanam dimulai. BEP usaha buncis besar skala mikro (0,25 ha) umumnya tercapai pada

penjualan 650-900 kg per musim — ekuivalen dengan 55-75% dari kapasitas produksi normal.

Data Kemenkop UKM (2023) menunjukkan bahwa 63% UMKM pertanian yang gagal dalam 3 tahun
pertama mengidentifikasi manajemen arus kas yang buruk — bukan kegagalan teknis budidaya —
sebagai penyebab utama. Berdasarkan pendekatan kewirausahaan Ciputra Foundation, pemisahan
keuangan usaha dan pribadi adalah disiplin paling mendasar yang membedakan petani subsisten dari

wirausahawan hortikultura yang berkembang.

e Buka rekening usaha terpisah di BRI, BNI, atau bank lain — catatan rekening ini menjadi bukti arus
kas utama untuk pengajuan KUR pada tahun kedua atau ketiga usaha.

e Hitung BEP per musim: jika total biaya Rp 5.500.000 dan harga jual rata-rata Rp 6.500/kg, maka
BEP = 846 kg — targetkan produksi minimal 1.200 kg (0,25 ha) untuk margin keamanan 40%.

e Sisihkan 10-15% dari pendapatan setiap panen sebagai cadangan operasional untuk musim tanam

berikutnya — mengurangi ketergantungan pada pinjaman jangka pendek yang berbunga tinggi.
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e Manfaatkan KUR Mikro BRI (plafon Rp 10-50 juta. bunga 6%/tahun) untuk modal musim tanam

kedua setelah memiliki rekam jejak penjualan minimal 1 musim.
e Catat setiap biaya produksi dalam log harian sederhana — buku catatan fisik atau aplikasi gratis
seperti BukuKas cukup untuk tahap awal, sebelum beralih ke sistem akuntansi digital yang lebih

kompleks.

BEP (Break-Even Point)
Titik impas di mana total pendapatan penjualan sama dengan total biaya produksi — belum
menghasilkan keuntungan bersih.

Margin kontribusi
Selisih antara harga jual per kg dan biaya variabel per kg — indikator yang lebih berguna dari laba
bersih untuk keputusan produksi jangka pendek.

Arus kas operasional
Aliran uang masuk dan keluar dari kegiatan usaha inti — berbeda dari laba akuntansi karena

memperhitungkan waktu penerimaan dan pembayaran aktual.

Usaha buncis besar yang memiliki rekening usaha terpisah dan catatan arus kas per musim tanam
memiliki probabilitas 2,4- lebih tinggi untuk berhasil mengakses KUR dibanding yang tidak memiliki

dokumentasi keuangan, berdasarkan data program KUR pertanian Kemenkop UKM 2023.

Bab 5: Skalabilitas dan Pengembangan Jangka Panjang Usaha Buncis Besar

Pengembangan usaha buncis besar dari skala mikro ke skala kecil-menengah membutuhkan 3
syarat: kapasitas lahan minimum 1 ha, akses ke fasilitas pendinginan pasca-panen, dan kontrak
pengadaan tetap dengan minimal 1 pembeli institusional. Tiga elemen ini secara bersama-sama

meningkatkan margin bersih dari 18% menjadi 22-28% berdasarkan pola usaha BPS 2023.

Berdasarkan analisis pola usaha hortikultura BPS 2022, usaha buncis besar yang berhasil melewati 3
tahun pertama dan masuk ke skala kecil (omzet Rp 300 juta—2,5 miliar per tahun) umumnya memiliki
dua karakteristik bersama: bergabung dengan kelompok tani atau koperasi, dan memiliki setidaknya satu
kontrak pengadaan tetap dengan pembeli institusional. Dalam kerangka value chain Porter, dua elemen

ini secara bersamaan memperkuat posisi tawar upstream (terhadap pemasok input) sekaligus

BalaiWarga.NET - Portal Warga Halaman 19



BalaiWarga.NET Cetak PDF
downstream (terhadap pembeli).

e Targetkan bergabung dengan koperasi tani hortikultura terdaftar di Dinas Koperasi — data
Bandung Barat 2022-2023 menunjukkan anggota koperasi mencatat harga jual 40% lebih tinggi
dari non-anggota.

e Investasikan cool room sederhana (kapasitas 2-3 ton, estimasi Rp 15-20 juta) setelah memasuki
tahun kedua — fasilitas ini memungkinkan penundaan penjualan 3-5 hari untuk memanfaatkan
fluktuasi harga musiman.

e Bangun reputasi dengan memenuhi standar GAP Balitsa secara konsisten selama minimal 2 musim
sebelum mendekati supermarket modern atau distributor ekspor — reputasi keandalan pasokan
lebih berharga dari penawaran harga rendah.

e Eksplorasi diversifikasi produk berbasis buncis besar: buncis besar kupas siap masak (kemasan 250
gram), buncis besar beku (IQF), atau acar buncis besar premium untuk meningkatkan nilai tambah
dan memperpanjang umur simpan produk.

e Pantau program SMESCO Indonesia dan Dinas Perdagangan untuk peluang pameran atau
matchmaking dengan pembeli ekspor — jalur yang tidak memerlukan biaya besar tetapi

memberikan akses langsung ke jaringan pembeli institusional.

Proyeksi berdasarkan tren pertumbuhan produksi nasional (25,5% dalam 4 tahun menurut BPS) dan
ekspansi pasar modern ke kota tier-2, usaha buncis besar yang berhasil membangun 2 kanal pemasaran
tetap pada 2024-2025 berada pada posisi yang lebih kuat untuk memanfaatkan pertumbuhan pasar
hortikultura premium yang diproyeksikan tumbuh 8-12% per tahun hingga 2028. Pertanyaan yang
relevan untuk dievaluasi sekarang: apakah model bisnis buncis besar yang sedang dijalankan memiliki

fondasi sistem — bukan hanya keterampilan teknis — yang dapat didelegasikan saat usaha berkembang?

Usaha buncis besar yang dibangun di atas sistem — dokumentasi GAP, kontrak pembeli tetap,
catatan keuangan, dan keanggotaan koperasi — memiliki potensi skalabilitas yang jauh lebih tinggi

dibanding yang bergantung sepenuhnya pada pengetahuan dan jaringan personal satu orang.

Disclaimer: Artikel ini disusun sebagai informasi awal dengan bantuan kecerdasan buatan (Al)
berdasarkan data dan referensi yang tersedia hingga tanggal publikasi. Konten ini bersifat edukatif

dan tidak menggantikan saran profesional, konsultasi langsung, atau kebijakan resmi yang berlaku.
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Untuk informasi vang akurat, terkini, dan menaikat — selalu verifikasi ke instansi terkait. asosiasi

industri, atau sumber primer yang relevan.
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